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Son statut de CIF lui permet d’accéder 
à des solutions dédiées et négociées 
auprès de partenaires sélectionnés, 
dans l’intérêt exclusif du client. 
Chaque accompagnement débute par 
un audit complet avant toute 
recommandation : revenus, fiscalité, 
statut professionnel, organisation 
patrimoniale. « Car avant d’optimiser, il 
faut comprendre. » Engagée dans la 
pédagogie, Pascale enseigne à la 
faculté de droit de Strasbourg et 
publie des dossiers pratiques pour 
démocratiser le métier. Sa conviction : 
« La gestion de patrimoine ne 
commence pas avec des millions. Elle 
commence avec des choix. »

PF CONSEILS
LE PATRIMOINE PENSÉ 
GLOBALEMENT, 
EXPLIQUÉ SIMPLEMENT

PRAESIUM
LE CABINET QUI STRUCTURE VOS FINANCES 

I N F O S  :
38, rue Cérès, 51100 REIMS

Tél. : 06-26-92-19-50
E-mail : contact@praesium.fr

 www.praesium.fr

Classé pendant plusieurs années 
dans le top 20 CAFPI sur plus de 

1 000 conseillers, Bryan Wilhelm a 
repensé le métier de fond en comble. 
PRÆSIUM, cabinet stratégique de 
structuration financière basé à Reims 
et Laon, créé en mars 2026 dans la 
continuité de Home Crédits et 
Assurances, traite entre 500 et 
700 dossiers de crédit par an, 
dépassant le millier en intégrant les 
contrats d’assurance emprunteur. Une 
volumétrie portée par une dizaine de 
collaborateurs, l’implication person-
nelle de son fondateur, qui signe 
lui-même plus d’une centaine de 
dossiers chaque année et Camille 
Patat-Herbert, son assistante, qui veille 
au bon déroulement des opérations.

Une méthode qui va à 
l’essentiel
La capacité d’emprunt maximale n’est 
jamais le point de départ. Bryan 
Wilhelm construit chaque projet 

Dans un marché du crédit où les offres sont nombreuses et 
parfois opaques, Bryan Wilhelm a fondé PRÆSIUM avec une 
ambition singulière : allier rigueur stratégique et transparence 
absolue pour fi nancer des projets qui tiennent vraiment la route.

Bryan Wilhelm, fondateur Praesium

autour du client, mettant la mensualité 
psychologique au cœur du projet. En 
outre, il maintient le taux 
d’endettement sous les 30 % et 
préserve l’apport du client après 
opération. Chaque dossier transmis 
aux partenaires bancaires est 
accompagné d’une synthèse sur-
mesure, ciblée selon leurs critères 
d’octroi pour garantir des relations 
durables.

La transparence comme 
Signature
Chez PRÆSIUM, pas de politique de 
l’autruche : si un projet n’est pas viable, 
le client l’apprend immédiatement, 
avec les leviers pour le faire évoluer. 
Étude offerte sans engagement sous 
24h, simulations remises dès le 
premier rendez-vous, honoraires 
affichés sans détour, cette honnêteté 
explique qu’entre 60 et 70 % des 
clients arrivent par recommandation. 
Une confiance qui se construit.
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Pascale Frehring, gérante du cabinet PF Conseils
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